
貴社のミッションに共感する

中堅企業を開拓する！

ビジネスパートナー創造モデルご希望の項目にチェック して、FAXにてご返信ください

「ビジネスパートナー創造モデル」の詳しいご説明

「住まいと暮らしビジネス成長戦略研究会」のご案内資料

各種研究会のご案内資料

「住まいと暮らしConsulting」BOOKのご請求

「住まいと暮らしビジネス」に関する書籍のご案内

FAX.03-6758-0074
ビジネスパートナー
創造モデル 下記お申込書ご記入の上、このまま まで送信お願いいたします。FAX申込書

タナベ経営 住まいと暮らし

タナベ経営では個人情報の保護に努めております。詳細は弊社ホームページ上に記載の「プライバシーポリシー」をご覧ください。なお、ご記入いただいたお客様の個人情報は、
上記のお申込みに関する確認・連絡、および弊社発行のメールマガジンや商品・サービスのご案内などをお送りする際に利用させていただきます。

個人情報のお取扱いについて

2018.3

東京本部

住まいと暮らしコンサルティング

〒100-0005 東京都千代田区丸の内1-8-2 鉃鋼ビルディング9Ｆ

TEL：03-6758-0070



コンサルティングサービスメニュー

STEP １ STEP ２ STEP ３

マーケットリサーチ ダイレクトブランディング
事業化パッケージ
カスタマイズ○ ○

○

事業化パッケージモデルリサーチ

①現在の事業化パッケージモデルの
強み・特徴分析

②他社事業化パッケージモデルの
特徴分析

☛

☛ ターゲットリサーチ

①エリア分析
②ターゲット・ニーズ分析
③業種・業態別課題の整理

☛ ターゲット企業の一次スクリーニング

①事業化パッケージ導入条件の整理
②共感性・シナジーの条件整理

☛ 経営者との出会いの場づくり

①経営者向けセミナーの登壇
②サテライト企画

×コラボ媒体による独自企画

☛ タナベ経営会報誌への記事掲載

☛ 直接訪問によるディスカッション

①ディスカッション企業の選択
②戦略ディスカッション
③中期ビジョン・戦略の共有
④コンセプトの共有
⑤事業説明面談(貴社同席)
⑥本格商談
⑦事業構想の具体化

☛

☛

☛

☛

パートナーの選定

①事業化パッケージ加盟店基準の確認
②事業化パッケージ加盟店

候補企業のリスト化
③事業化パッケージ候補先に対する

アンケート

事業化パッケージ展開推進
モデルの設計

①事業化パッケージ加盟店候補先の
集客方法の設計

②マッチングの仕組みづくり

事業化パッケージディスカッション

①ルート別・チャネル別の
事業モデル設計

②プロモーションモデルの設計
③営業支援モデルの設計
④競争優位ポイントとの確立

事業化パッケージ加盟店のフォロー

①事業化パッケージ加盟店の
教育項目整理

②人材育成インフラ整備

タナベ経営 住まいと暮らし 検索

建材関連中堅企業Ａ社

自由空間スタイルハウスメーカーＢ社

個性派住宅メーカーＣ社

「ビルダー・工務店向けパッケージ商品」の開発でインストアシェ
アUP！

実力ある地域パートナー企業の開拓と、パートナーに合わせた個別対応
パッケージ開発で事業展開をスピードUP！

異業種パートナー企業の開拓と、経営者へのダイレクトブランディング
による事業認知UPで企業成長を加速！

＜導入企業事例＞

「３つ」のビジネスチャンス創出で

事業成長を加速させます！

ダイレクトブランディングで

事業の認知拡大！
新たなビジネスチャンスで

事業創造！

新パートナー開拓で
事業展開のスピードＵＰ！

１ ２ ３

貴社のミッションに共感する

中堅企業を開拓する！

ビジネスパートナー創造モデル

商品
パッケージ 集客 受発注 積算

施行 アフター
顧客

サポート
ブランディ

ング

貴社の ”強み” を、「住まいと暮らし」関連企業の ”課題” にぶつけることで
ビジネスチャンスが生まれます。お互いがWin-Winの関係を構築することに
よって、 地域の暮らし価値向上 に繋げます。

単なる紹介ではない

【貴社ミッションに共感】する地域中堅企業との

「本気の出会い」を創ります！

ハウスビルダー
工務店Mission

新たな住まい
文化の創造

建設業
（特に住宅苦手企業）

不動産業

住宅設備業

新築お客様の
集客

貴社

リフォーム業
リノベーション業

パートナー
会社

消費者に対する
ブランド力

独自の工法
施工ノウハウ 地域密着

中堅企業
（企業体力・異業種迄）

貴社ノウハウ 事業化パッケージ展開

業種に合わせた
パッケージ設計

※タナベ経営支援に
よるカスタマイズ設計

パートナー
10億事業
パッケージ

タナベ経営の考えるパートナーモデル（10億事業）

「ビジネスパートナー創造モデル」の

料金体系
600万円～（税別）


